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Un père congolais et son fils,  
Dominique et Germain Shamavu  

partagent leur connaissance sur la GIFS  
avec les producteurs
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Bien que l’engrais soit cher pour les producteurs, Germain 
maintient que le plus grand obstacle est la croyance populaire 

qu’il est nocif. Il veut propager le message aux producteurs à 
propos des avantages de la Gestion Intégrée de la Fertilité des 
Sols (GIFS). “En mélangeant les engrais organiques et minéraux, 
je pense que la GIFS peut changer cette perception et je 
voudrais contribuer à rendre populaire son utilisation”, dit-il.

Pendant plus de deux décennies, le père de Germain, Dominique, 
était le seul fournisseur des produits champêtres et agricoles au  
Sud Kivu, en République Démocratique du Congo (RDC). En tant 
qu’entrepreneur, Dominique a vu une opportunité quand les producteurs locaux qui avaient 
travaillé sur des plantations des cultures d’exportation ont commencé à lui demander des engrais. De grandes plantations 
important directement leurs propres réserves et leurs travailleurs ont été témoins des avantages. Les travailleurs sont alors venus 
chercher des engrais au magasin de Dominique pour obtenir les mêmes résultats sur leurs petites exploitations.

Germain décrit la constante difficulté à obtenir un stock suffisant, en disant, “Mon père a fait de grands efforts à travers plusieurs 
sources pour approvisionner son magasin.” Dominique a commencé à chercher de nouvelles sources d’approvisionnement en 
engrais après le Sommet sur les Engrais d’Abuja en 2006 qui a eu pour résultat des accords sous-régionaux pour les importations 
d’engrais sans frais douaniers, mais il s’est quand même heurté à beaucoup de barrières.

En 2008, CATALIST a invité Dominique à un atelier sur la GIFS au Rwanda. Suite à la rareté des engrais sur le marché congolais, 
très peu de gens comprenaient les faits essentiels à propos de l’utilisation correcte des engrais. L’atelier a fourni la connaissance 
nécessaire pour combler le vide entre l’utilisation du produit et l’obtention de bons résultats. L’année suivante, Dominique a 
participé à un atelier sur le marketing commercial.

Les ateliers ont montré l’importance de poser des questions aux producteurs en vue de donner des recommandations 
appropriées quant aux engrais à utiliser selon ce que les producteurs plantent. Cette approche aide à dissiper les croyances 
négatives concernant les engrais, puisque seul leur usage correct peut mener à des avantages complets. “Avant la participation 
à ces ateliers, nous remettions juste aux producteurs tout ce qu’ils nous demandaient,” se rappelle Germain. “Aujourd’hui, nous 
posons des questions!”

“Le manque de conseil équivaut parfois automatiquement à de mauvais résultats,” dit Germain. Il est convaincu que si la 
demande augmente, l’offre suivra. Alors Germain – à travers son organisation, le Réseau d’Action Ecologique – est entrain de 
répandre le message en produisant une série de « bandes dessinées » expliquant avec créativité la GIFS aux producteurs.

Aujourd’hui, le business de Dominique n’est plus le seul point de vente d’intrants de la région. Au contraire, lui et sa famille voient 
une croissance constante dans le domaine. “Je sais que les ventes et la marge bénéficiaire pourraient être beaucoup plus élevées si 
l’offre augmentait,” affirme Germain, qui a l’intention d’emboîter le pas à son père en se professionnalisant dans la vente des intrants.

Pendant longtemps, les producteurs du Sud Kivu n’étaient pas encouragés à utiliser des engrais,  
explique Germain Basengere Shamavu, un agronome et écologiste. “Personne ne connaît  

la cause d’une telle perception,” dit-il, mais il reconnaît que pour cette  
raison, vendre des engrais constitue un défi, surtout quand les  
approvisionnements à la source sont difficiles.
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